
MEDIACIÓN ORAL 

Tiempo de preparación: 4 minutos 

Tiempo de habla aproximado: 3 minutos 

La Economía Española: Desafíos, Emprendimiento y Recuperación 

CONTEXTO: Un equipo de empresarios internacionales ha viajado a Asturias para 
participar en un foro económico. Durante el evento, un economista 
español hará una presentación sobre los desafíos y oportunidades de 
la economía española y compartirá el contenido de su charla en un 
documento 

TAREA 1 Resúmele los puntos principales del docuemento 

TAREA 2 Explícale con precisión la expresión “ EL DINERO HABLA”. 

 

Desafíos económicos en España 

España ha enfrentado importantes desafíos económicos durante las últimas décadas, incluyendo un período 

de recesión y austeridad. Durante este tiempo, muchas empresas lucharon por mantenerse a flote, lo que 

llevó a los acreedores a restringir sus prácticas de préstamo y hacer más difícil obtener depósitos. Algunas 

compañías se vieron obligadas a despedir personas o dar de baja a empleados para reducir los gastos 

operativos frente al descenso en las ventas. Para los accionistas, fue un momento difícil, ya que muchas 

empresas quebraron o tuvieron que terminar contratos con socios clave. 

Emprendimiento en España 

A pesar de estos desafíos, el emprendimiento sigue siendo una parte vital de la economía española. Muchas 

personas han optado por dirigir su propio negocio, recaudando fondos iniciales a través de métodos 

innovadores como el crowdfunding o invirtiendo en redes de contactos. Evaluar y asumir riesgos es crucial 

para los nuevos emprendedores, especialmente al lanzar o establecer la empresa. Mientras algunas empresas 

terminan cerrando debido a una caída en las ventas, otras logran resistir e incluso experimentan un repunte 

en las ventas a medida que el mercado se recupera. 

Para aquellos que tienen éxito, contratar personal se vuelve necesario, pero es importante asegurarse de que 

el negocio sea financieramente estable antes de hacerlo. En algunos casos, las empresas pueden verse 

abrumadas por una gran cantidad de pedidos, lo cual puede ser tanto una bendición como un desafío. Esta 

situación requiere una gestión cuidadosa para mantener la satisfacción del cliente mientras se escala la 

operación eficientemente. 

Recuperación y Crecimiento 

A medida que la economía española comienza a recuperarse, hay señales de mejora. El negocio está 

mejorando en varios sectores, y las empresas están haciendo ajustes necesarios para adaptarse a las 

condiciones cambiantes del mercado. Los emprendedores continúan postulándose para contratos y 

explorando nuevas oportunidades, impulsando la innovación en diversas industrias. Sin embargo, es esencial 

que las empresas permanezcan vigilantes y eviten prácticas indebidas que podrían comprometer su éxito. 

Centrándose en un crecimiento sostenible y manteniendo relaciones sólidas con los clientes, la economía de 

España puede continuar en su camino hacia la recuperación y la prosperidad. 
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TRANSLATION 

Economic Challenges in Spain 

Spain has faced significant economic challenges over the past few decades, including a period 
of recession and austerity. During this time, many businesses struggled to stay afloat, leading 
to creditors tightening their lending practices and deposits becoming harder to secure. Some 
companies were forced to lay off people or make staff redundant as they attempted to reduce 
overheads and survive the downturn in sales. For shareholders, this was a difficult time, as 
many firms either went bankrupt or had to terminate contracts with key partners. 

 

Entrepreneurship in Spain 

Despite these challenges, entrepreneurship remains a vital part of the Spanish economy. Many 
individuals have chosen to run their own business, raising start-up funds through innovative 
methods like crowdfunding or by investing in networking opportunities. Assessing and taking 
risks is crucial for new entrepreneurs, especially when floating or launching the firm. While 
some businesses end up going under due to a drop in sales, others manage to hang in and even 
experience an upturn in sales as the market recovers. 

For those who succeed, taking on staff becomes necessary, but it’s important to ensure that 
the business is financially stable before doing so. In some cases, companies may find 
themselves flooded with orders, which can be both a blessing and a challenge. This situation 
requires careful management to maintain customer satisfaction while scaling operations 
effectively. 

 

Recovery and Growth 

As the Spanish economy begins to recover, there are signs of improvement. Business is picking 
up in various sectors, and companies are making cutbacks where necessary to adapt to 
changing market conditions. Entrepreneurs continue to pitch for contracts and explore new 
opportunities, driving innovation across industries. However, it’s essential for businesses to 
remain vigilant and avoid malpractice, which could jeopardize their success. By focusing on 
sustainable growth and maintaining strong relationships with clients, Spain’s economy can 
continue its path toward recovery and prosperity. 

 


